
Händler-Kalkulator

Anleitung für Inhaber und Verkäufer

Zum Programm: haendler-kalkulator.max-gross-kelberg.workers.dev

Weidemann-Maschinen konfigurieren, Kundenpreise rechnen, den eigenen Ertrag im
Blick behalten und fertige Angebote mit Ihrem Briefkopf erstellen, als PDF, Word oder
Ausdruck.

Stand: Oktober 2026 · Preisliste Weidemann 01/2026 (gültig ab 01.04.2026)
Die Abbildungen zeigen Beispieldaten der fiktiven Firma „Muster Landtechnik GmbH“.

https://haendler-kalkulator.max-gross-kelberg.workers.dev/
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1 Zugang und Anmeldung

Der Kalkulator läuft im Browser unter haendler-kalkulator.max-gross-kelberg.workers.dev. Am besten als
Lesezeichen speichern.

Zugang erhalten

Sie registrieren sich nicht selbst. Sie bekommen vom Inhaber oder Administrator Ihres Betriebs einen Einladungslink
(siehe Kapitel 8). Den Link öffnen, Name, E-Mail und ein Passwort mit mindestens 10 Zeichen eintragen – fertig. Sie
sind danach direkt angemeldet und im richtigen Betrieb.

Anmelden

Startseite öffnen, oben rechts auf Anmelden klicken, E-Mail und Passwort eingeben. Die Anmeldung bleibt 30 Tage
gespeichert, solange Sie sich nicht abmelden.

Anleitung im Programm

Diese Anleitung erreichen Sie jederzeit oben im Menü unter Anleitung.

Passwort vergessen?

Ihr Inhaber oder Administrator erzeugt Ihnen unter Einstellungen → Team mit Neues Passwort ein neues. Das
ändern Sie danach unter Einstellungen → Profil in ein eigenes.

https://haendler-kalkulator.max-gross-kelberg.workers.dev/


2 Ersteinrichtung für Inhaber

Diese drei Schritte erledigt der Inhaber oder ein Administrator einmal. Sie gelten danach für alle Nutzer Ihres
Betriebs.

2.1 Händlerkonditionen eintragen

Jede Änderung wird nach einem kurzen Moment
automatisch gespeichert („Konditionen gespeichert“).
Solange noch nichts eingetragen ist, erinnert ein gelber
Hinweis oben im Kalkulator daran.

Gut zu wissen

Die Rabatte sehen nur Inhaber und Administratoren.
Verkäufer bekommen sie gar nicht erst übertragen,
außer Sie geben das ausdrücklich frei (Kapitel 8).

Händlerkonditionen mit Beispielwerten

2.2 Briefkopf, Logo und Angebotstexte

Oben auf Einstellungen → Reiter Betrieb & Angebot:

Briefkopf: Firma, Anschrift, Telefon, E-Mail, Webseite und Fußzeile (z. B. Bank, USt-IdNr.). Das erscheint auf
jedem Angebot.

Akzentfarbe: Ihre Hausfarbe für Kalkulator und Angebote.

Angebot gültig: Standard-Gültigkeit in Tagen (änderbar pro Angebot).

Einleitungstext und eigene Bedingungen, z. B. Zahlungsziel. Bleiben die Felder leer, nutzt der Kalkulator einen
Standardtext.

Logo: PNG oder JPG bis ca. 400 KB, am besten quer und mit weißem oder transparentem Hintergrund.

Der Ansprechpartner im Angebot ist immer der angemeldete Nutzer. Name und Telefon trägt jeder selbst unter
Einstellungen → Profil ein.

Im Kalkulator oben auf Unsere Rabatte klicken.1

Nach unten zum Bereich Händlerkonditionen
scrollen.

2

Je Baureihe Grundrabatt, Sonderrabatt und Fracht
eintragen, dazu Skonto, Fertigstellung, die
Konditionen für Anbaugeräte, einen Aufschlag auf
die Secure-Garantie und die MwSt.

3



Einstellungen → Betrieb & Angebot

2.3 Kollegen einladen

Siehe Kapitel 8.



3 Der Bildschirm im Überblick

Links wird konfiguriert, rechts gerechnet

BEREICH WOFÜR

Kopfzeile Ihr Name und Ihre Rolle, Anleitung, Einstellungen, Abmelden. Rechts der Umschalter
Kundenpreis / Unsere Rabatte.

Maschine Alle 30 Geräte der Preisliste, nach Baureihen sortiert. Darunter Foto, Artikelnummer,
Grundpreis, Pakete und Vorlagen.

Optionen Alle Ausstattungen der gewählten Maschine, nach Bereichen gegliedert, mit Suche.

Anbaugeräte Schaufeln, Gabeln, Kehrmaschinen usw., auf Wunsch nur passende.

Garantie & Zusatzpositionen Secure-Garantieverlängerung und freie Positionen (z. B. Einweisung,
Inzahlungnahme).

Kundenpreis (rechts) Listenpreis, Nachlass, Nebenkosten, Netto, MwSt, Brutto.

Finanzierung Monatsrate nach den Konditionen von Weidemann Financial Solutions.

Angebot Kundendaten, Ausgabe als PDF, Word, Ausdruck oder Text, Speichern.

Serienausstattung Was bei der gewählten Maschine schon ab Werk dabei ist.



4 Ein Angebot kalkulieren

4.1 Maschine wählen

Auf die gewünschte Maschine klicken, z. B. 1260 LP . Beim Wechsel der Maschine werden Optionen, Nachlass und
Paket zurückgesetzt, damit nichts Falsches mitgenommen wird.

4.2 Paket oder Vorlage übernehmen (optional)

Pakete „Essential“ und „Advanced“ mit der Ersparnis gegenüber Einzelpreisen

Pakete von Weidemann (Essential, Advanced) sind günstiger als dieselben Optionen einzeln. Ein Klick wählt alle
Paket-Optionen aus.

Ändern Sie danach eine Option aus dem Paket, wird das Paket automatisch aufgelöst und alles einzeln berechnet.
Der Kalkulator weist darauf hin.

Vorlagen sind Ihre eigenen Lieblingsausstattungen (Kapitel 7).

4.3 Optionen wählen

Gewählte Optionen sind farbig hinterlegt, Hinweise erscheinen direkt
darunter

Bereich aufklappen und Option anhaken. Der Preis
steht rechts, „Serie“ bedeutet: schon enthalten.

Bei Alternativen (Sitz, Bereifung,
Schnellwechselplatte, Kabine/Fahrerschutzdach …)
ist immer genau eine gewählt. Ein Klick auf eine
andere tauscht sie aus.

Das Suchfeld findet Optionen über Begriffe oder
Code, z. B. „Euro“, „StVZO“, „Klima“, „CCA_CABIN“.

Nur gewählte zeigt eine Übersicht der ausgewählten
Ausstattung.

Gelbe und rote Hinweise

Gelb: Die Option braucht laut Preisliste eine andere
Option (z. B. Kabine nur mit verstellbarer Lenksäule).
Rot: Zwei gewählte Optionen sind nicht kombinierbar.
Die Hinweise stammen aus der Weidemann-
Preisliste; im Zweifel gilt die Preisliste.



4.4 Anbaugeräte hinzufügen

Im Suchfeld eingeben, z. B. „Palettengabel“,
„Schaufel 1200“ oder eine Artikelnummer.

Mit +  übernehmen. Oben im Bereich stehen die
gewählten Geräte mit Menge.

Nur zur Maschine passende anzeigen filtert nach
der Passungstabelle der Preisliste.

KENNZEICHEN BEDEUTUNG

„max. 0,9 t/m³“ Höchstes zulässiges Schüttgewicht für
diese Maschine

„mit
Einschränkung“

In der Preisliste mit * markiert, Fußnote
beachten (z. B. nur bei großer
Bereifung)

„Passung
prüfen“

Zubehör ohne Passungstabelle (z. B.
Schutzbalken, Kehrmaschinen-
Optionen). Passt meist, wenn das
Hauptgerät passt.

Anbaugeräte suchen und übernehmen

4.5 Garantie und Zusatzpositionen

Secure-Garantieverlängerung: Economy, Premium oder Demo mit Laufzeit und Betriebsstunden auswählen.

Zusatzpositionen: frei benennbar mit Kundenpreis, z. B. „Einweisung vor Ort“. Eine Inzahlungnahme tragen Sie
als negativen Betrag ein. In der Ansicht „Unsere Rabatte“ können Sie zusätzlich Ihre eigenen Kosten dazu
erfassen.



4.6 Nachlass, Endpreis und Nebenkosten

Kundenpreis mit 5 % Nachlass

Nachlass in Prozent eintragen, oder bei Endpreis
Maschine direkt den gewünschten Preis. Der
Prozentwert rechnet sich dann selbst aus.

Für Anbaugeräte gibt es einen eigenen Nachlass.

Nebenkosten: Fracht und Fertigstellung mit
Übergabeinspektion sind mit Ihren Werten
vorbelegt. Betrag ändern oder per Haken abwählen,
wenn Sie die Kosten selbst tragen.

Darunter: Summe netto, MwSt und Gesamt brutto.

4.7 Finanzierung

Anzahlung in Prozent und Laufzeit wählen; der
Kalkulator zeigt die Monatsrate und eine Übersicht aller
Laufzeiten. Rate = Faktor × Finanzierungsbetrag ÷ Anzahl
Raten. Nur für gewerbliche Kunden in Deutschland,
Mindestfinanzierung 10.000 €.



5 Angebot ausgeben

Neue Kalkulation setzt alles zurück; Ihre gespeicherten
Kalkulationen bleiben erhalten.

Bereich „Angebot“

So sieht das fertige PDF-Angebot aus: Ihr Briefkopf und Logo, Kundenanschrift,
Maschinenfoto, alle Positionen mit Artikelnummern, Summen und Ihre
Bedingungen. Im Angebot stehen nur Kundenpreise; Einkaufspreise und
Rabatte erscheinen nie.

Im Bereich Angebot Kunde, Anschrift,
Angebotsnummer, Gültigkeit und Lieferzeit
eintragen.

1

Auswählen, was ins Angebot soll:
Serienausstattung (eigene Seite)

Finanzierungsbeispiel

Optionscodes

Listenpreise ausblenden: zeigt nur den
Endpreis der Maschine, ohne Einzelpreise und
Nachlass

2

Ausgabe wählen:
Angebot als PDF : zum Versenden per Mail

Angebot als Word: zum Nachbearbeiten in
Word

Angebot drucken : direkt auf den Drucker

Angebotstext kopieren: für eine kurze Mail
oder WhatsApp

3

Mit Speichern legen Sie die Kalkulation für den
ganzen Betrieb ab.

4



6 Ansicht „Unsere Rabatte“

Oben auf Unsere Rabatte umschalten. Die Ansicht
rechnet mit Ihren Händlerkonditionen und zeigt:

Rohertrag in Euro und als Marge auf den Nettopreis

Händler-Einkaufspreis: Liste minus Grundrabatt,
Sonderrabatt und Skonto

Ertrag getrennt für Maschine und Anbaugeräte

Nebenkosten: was sie Sie kosten und was der Kunde
zahlt

Preisuntergrenze und maximaler Nachlass für eine
Mindestmarge, die Sie eintragen

Zusätzliche Schalter:

Lagermaschine: rechnet ohne Skonto (bei
Lagermaschinen Rücksprache mit Weidemann)

Anbaugeräte als Einzelbestellung: berücksichtigt die
Fracht für Anbaugeräte

Kunde finanziert über WFS: zieht den Händleranteil
der Finanzierung ab

Sonderverkaufshilfe in € oder % von der Liste, wenn
Weidemann eine gewährt

Interne Kalkulation als PDF erzeugt ein Blatt „Nur für
internen Gebrauch“ mit der kompletten Rechnung, z. B.
für die Ablage oder den Chef.

Vorsicht beim Kunden

Schalten Sie vor dem Kundengespräch wieder auf
Kundenpreis. Die Rabatt-Ansicht ist nicht für
Kundenaugen gedacht.

Ertrag und Einstand auf einen Blick



7 Vorlagen und gespeicherte Kalkulationen

Vorlagen: Lieblingsausstattungen mit einem Klick

Vorlagen anlegen und mit ✕ löschen können Inhaber und Administratoren; Verkäufer können sie nutzen.

Gespeicherte Kalkulationen

Speichern im Bereich „Angebot“ legt die komplette Kalkulation ab, mit Maschine, Optionen, Anbaugeräten,
Nachlass und Kundendaten.

Die Liste darunter zeigt die letzten Kalkulationen des ganzen Betriebs mit Bearbeiter und Datum. Ein Klick lädt sie
wieder.

Löschen (✕) dürfen Sie eigene Kalkulationen; Administratoren dürfen alle löschen.

8 Team und Rechte

Kollegen einladen

In der Liste können Sie Rollen ändern, Nutzer sperren
und entsperren sowie ein neues Passwort erzeugen.

Einstellungen → Team

RECHT INHABER ADMINISTRATOR VERKAUF

Kalkulieren, Angebote erstellen und speichern ✓ ✓ ✓

Vorlagen nutzen ✓ ✓ ✓

Ansicht „Unsere Rabatte“ ✓ ✓ nur wenn freigegeben

Konditionen, Briefkopf, Logo, Vorlagen ändern ✓ ✓ –

Team verwalten ✓ ✓ –

Die Freigabe der Rabatt-Ansicht für Verkäufer steht unter Einstellungen → Betrieb & Angebot.

Maschine wählen und die gewünschten Optionen anhaken.1

Bei den Paketen auf + Als Vorlage speichern klicken und einen Namen vergeben, z. B. „Landwirtschaft
Standard“.

2

Ab jetzt steht die Vorlage bei dieser Maschine für alle im Betrieb bereit. Ein Klick übernimmt die Optionen.3

Einstellungen → Team öffnen.1

Rolle wählen und auf Einladungslink erzeugen
klicken.

2

Den Link per Mail oder Messenger an den
Kollegen schicken. Er ist 7 Tage gültig.

3



9 Am Handy und Tablet

Der Kalkulator läuft im Browser jedes Smartphones und Tablets,
ohne App. Tipp: Seite im Browser öffnen, dann Teilen → Zum
Home-Bildschirm, dann haben Sie ein Symbol wie bei einer App.

Die Kalkulation steht am Handy unter der Konfiguration. Die
dunkle Leiste unten zeigt immer den aktuellen Nettopreis;
Kalkulation ↓ springt direkt dorthin.

Angebot als PDF öffnet am Handy das PDF; über Teilen
können Sie es drucken, mailen oder per WhatsApp senden.

Alles, was Sie am Handy speichern, sehen Sie auch am PC,
und umgekehrt.

Ansicht am Smartphone



10 Häufige Fragen

Woher kommen die Preise?

Aus der offiziellen Weidemann-Preisliste 01/2026, der Anbaugeräte-Preisliste und dem Secure-Preisblatt. Bei einer
neuen Preisliste werden die Daten zentral für alle aktualisiert. Maßgeblich bleiben immer die Unterlagen von
Weidemann.

Warum ist der Listenpreis höher als der Grundpreis im Katalog?

Weil gewählte Optionen dazukommen. Bei der Summe netto kommen außerdem Fracht, Fertigstellung, Anbaugeräte,
Secure und Zusatzpositionen hinzu. Mit Neue Kalkulation starten Sie wieder beim reinen Grundgerät.

Ein Paket ist plötzlich weg.

Sie haben eine Option geändert, die zum Paket gehört. Dann wird das Paket aufgelöst und einzeln berechnet. Wählen
Sie das Paket einfach erneut.

Der Kunde soll keine Einzelpreise sehen.

Im Bereich „Angebot“ den Haken Listenpreise ausblenden setzen. Das Angebot zeigt dann nur den Endpreis der
Maschine.

Was bedeutet „Passung prüfen“ bei Anbaugeräten?

Für dieses Zubehör hat die Preisliste keine Passungstabelle. Prüfen Sie, ob es zum Hauptgerät passt (z. B. Breite des
Schutzbalkens zur Gabel).

Die Finanzierungsrate ist verbindlich?

Nein. Sie ist ein Beispiel nach den hinterlegten Konditionen von Weidemann Financial Solutions. Verbindlich ist erst
das Angebot von WFS nach Bonitätsprüfung.

Ich sehe die Ansicht „Unsere Rabatte“ nicht.

Als Verkäufer nur, wenn Ihr Inhaber das freigegeben hat. Fragen Sie ihn danach.

Etwas sieht falsch aus oder lädt nicht.

Seite neu laden ( Strg  + F5 , am Handy herunterziehen). Hilft das nicht, schicken Sie einen Screenshot an den
Betreuer des Programms.


